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Príloha č. 8: Rizikové indikátory k možným porušeniam zákona o ochrane 
hospodárskej súťaže 

Zoznam rizikových indikátorov možného porušenia hospodárskej súťaže1 

Rizikové indikátory, ktoré sú ďalej uvedené, neznamenajú sami o sebe dôkaz o porušení hospodárskej 
súťaže, alebo porušenia ZVO. Sú však situáciami, ktoré zvyšujú pravdepodobnosť, že v rámci daného 
zadávania zákazky mohlo dôjsť k protiprávnemu konaniu. Ak určitý rizikový indikátor sám o sebe 
znamená porušenie ZVO, nepotvrdenie skutočnosti o porušení hospodárskej súťaže nemá vplyv 
na konštatovanie o porušení ZVO. Tento zoznam nie je vyčerpávajúcim súhrnom všetkých rizikových 
situácií.  

Odporúčame prijímateľovi, resp. osobám, ktoré poveril výkonom VO a tiež členom komisie oboznámiť 
sa s rizikovými indikátormi a ďalšie činnosti vykonávať s ohľadom na dostatočné využitie tejto 
vedomosti.  

Upozorňujeme prijímateľa, že potvrdenie porušenia zákona o ochrane hospodárskej súťaže môže 
predstavovať prekážku v ďalšom spolufinancovaní predmetného VO zo strany SO. 

Zoznam rizikových indikátorov: 

P.č. 
Názov rizikového 
indikátora 

Popis rizikového indikátora 

1 

Rotácia úspešných 
uchádzačov podľa 
regiónu, typu služby, 
tovaru alebo práce 

Zo skupiny uchádzačov podávajúcich ponuky, ktorej zloženie je pri 
viacerých súťažiach takmer rovnaké, je ako úspešný vyhodnotený vždy 
iný uchádzač, pričom úspešnosť je možné odvodiť od záujmu realizovať 
zákazku v určitom regióne, alebo v rámci určitého typu služby, tovaru 
alebo práce a pod.  

2 

Neúspešný uchádzač je 
zazmluvnený úspešným 
uchádzačom ako 
subdodávateľ 

Pri kontrole RO zistí skutočnosť, že s uchádzačom, ktorý bol v súťaži 
vyhodnotený ako neúspešný, uzavrel úspešný uchádzač v rámci plnenia 
predmetnej zákazky dodávateľskú zmluvu. 

3 

Uchádzači využívajú 
v preukazovaní 
podmienok účasti 
prísľuby tých istých 
tretích osôb, resp. ako 
subdodávatelia sú 
identifikované tie isté 
subjekty 

Pre preukazovanie splnenia podmienok účasti podľa § 33 alebo § 34 
využívajú uchádzači kapacity iných osôb („tretích strán“) pričom tieto 
iné osoby sú rovnaké pri viacerých uchádzačoch.  

Viacerí uchádzači majú v rámci svojich ponúk identifikovaných 
rovnakých subdodávateľov. 

4 
Medzi uchádzačmi je 
majetkové alebo osobné 
prepojenie 

Medzi úspešným uchádzačom a iným uchádzačom je majetkové alebo 
osobné prepojenie (napr. štatutár úspešného uchádzača a štatutár 
neúspešného uchádzača sú spoločne štatutármi aj v inom subjekte 
(ktorý mohol, alebo aj nemusel predložiť ponuku). 

5 

Niektorí uchádzači 
predkladajú opätovne 
svoju ponuku, avšak 
nikdy nie sú úspešní 

Vo viacerých súťažiach je možné identifikovať rovnakého uchádzača, 
ktorý sa súťaží vždy zúčastňuje, ale nikdy nie je úspešný. 

                                                      
1 Z pohľadu možného porušenia hospodárskej súťaže podľa zákona o ochrane hospodárskej súťaže, konkrétne dohôd 
obmedzujúcich súťaž podľa § 4 zákona o ochrane hospodárskej súťaže. 
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6 

Dvaja alebo viacerí 
uchádzači predkladajú 
spoločnú ponuku (ako 
skupina dodávateľov), 
avšak aspoň jeden z nich 
je dostatočne 
kvalifikovaný, aby 
mohol podať ponuku 
sám 

V súťaži je identifikovaný dodávateľ, o ktorom je všeobecne známe, že 
je kvalifikovaný podať ponuku aj bez vytvorenia skupiny dodávateľov, 
napriek tomu sa súťaže zúčastňuje v rámci spoločnej ponuky dvoch 
alebo viacerých dodávateľov. 

7 
Predloženie tieňovej 
(„krycej“) ponuky 

Ponuky predložili aj uchádzači, ktorí nie sú zjavne kvalifikovaní, resp. 
ich ponuka nespĺňa základné požiadavky určené verejným 
obstarávateľom. 

Víťazný uchádzač neočakávane stiahol ponuku v čase po vyhodnotení 
ponúk, resp. odstúpil od záujmu uzavrieť dodávateľskú zmluvu. 

V priebehu elektronickej aukcie boli jeden alebo viacerí účastníci aukcie 
nečinní alebo ich činnosť bola len symbolická, hoci neexistovali žiadne 
racionálne vysvetlenia (napr. náhla technická závada), prečo by sa 
nemali snažiť zákazku získať svojou aktívnou účasťou na aukcii. 

8 
Nízky počet ponúk / 
žiadostí o účasť 

V rámci súťaže bol predložený nízky počet ponúk alebo žiadostí o účasť 
(1 až 2). 

9 
Podozrivé schémy 
v stanovovaní cien 

- Ceny predložené uchádzačmi sa oproti úspešnej ponuke zvyšujú 
o pravidelný % prírastok, 

- Na stanovenie ceny sú pri viacerých uchádzačoch použité rovnaké 
kalkulácie, 

- Hodnoty všetkých predložených ponúk sú v porovnaní s PHZ buď nad 
touto hodnotou, alebo tesne pod ňou, 

- Výsledná suma víťaznej ponuky je neprimerane vysoká vzhľadom 
na sumy podobných tovarov, prác a služieb, 

- V súťaži je možné pozorovať náhly pokles ponukových cien pri vstupe 
uchádzača do súťaže, ktorý v predošlých podobných súťažiach 
nepredkladal ponuku, 

- V prípade, že uchádzači vedia o ponukách (napr. predchádzajúce VO 
bolo zrušené po otvorení ponúk), neúspešní uchádzači zvýšia ceny, 
alebo cena u väčšiny uchádzačov zostane rovnaká. 
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10 
Podozrivé indície v 
dokumentácii z VO 

- dokumenty obsahujú rovnaký rukopis, druh písma, rovnakú formu 
alebo boli použité rovnaké kancelárske potreby (napr. ponuky sú 
podpísané rovnakým atramentom, sú na rovnakom kancelárskom 
papieri),  

- rovnaké chyby v jednotlivých dokumentoch, napr. pravopisné chyby, 
tlačiarenské chyby (rovnaké šmuhy od tlačiarne), matematické chyby 
(rovnaké zlé výpočty), 

- zhodné nepravidelnosti, napr. zoradenie dokumentov do ponuky s 
prehodenými stranami, chybné číslovanie strán, 

- dokumenty v elektronickej forme ukazujú, že ich vytvorila alebo 
upravovala jedna osoba, 

- obálky od rôznych uchádzačov majú podobné poštové pečiatky, sú 
zasielané z jednej pošty, majú rovnaké frankovacie značky a známky, 
na podacích lístkoch je rovnaký rukopis, čísla kolkov v rôznych 
ponukách na seba nadväzujú,  

- niekoľko ponúk (alebo akýchkoľvek iných dokumentov, napr. žiadosti 
o vysvetlenie súťažných podkladov) je posielaných z rovnakej 
emailovej adresy, z rovnakého faxového čísla alebo naraz 
prostredníctvom jedného kuriéra, 

- dokumenty o cenových ponukách obsahujú veľký počet opráv na 
poslednú chvíľu ako gumovanie, škrtanie alebo iné fyzické zmeny, 

- ponuky jedného uchádzača obsahujú jednoznačný odkaz na ponuky 
ostatných konkurentov, v hlavičke sa vyskytuje faxové číslo iného 
uchádzača alebo využívajú hlavičkový papier konkurenta, 

- ponuky viacerých uchádzačov obsahujú podstatný počet rovnakých 
odhadov nákladov na jednotlivé položky. 

 

 


